Le marché de
'art al’'Uni
I'Université de Zurich fait fi-
gure de pionnier. Dés septem-
bre 2011, il sera possible de se
former aux meétiers de mar-
chand, commissaire-priseur,
galeriste et autres professions
liées au commerce de lart.
Aprés deux ans d’gtudes, dans
le cadre de la Faculté des lettres,
vous pourrez étre en possession
dun «Executive Master». Son
but: comprendre la relation en-
tre les artistes et les marchands.
Petit bémol toutefois: il faudra

débourser 28 000 francs pour
l'obtenir. » Page 18
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Le marché de I'art entre a l’umver51te

Cursus Pour futurs marchands, galerlstes commissaires-priseurs et autres professionnels du commerce de l'art, une
formation spécialisée voit le jour a Zurich. But: comprendre la relation entre les artistes et les marchands des ceuvres

Lorette Coen

Cela devait arriver, cela sur-
vient logiquement & Zurich: le
marché de l'art entre a I'université
et fait désormais partie des do-
maines enseignés. Les cours dé-
marreront en septembre 2011, ils
conduiront en deux ans  un «Exe-
cutive Master» et, en moins de
temps, 3 un dipléme d'études
avancées ou a un certificat. Ces
«Art Market Studies», qui partici-
pent de la formation continue,
ont été mis sur pied dans le cadre
deI'Université de Zurich, plus pré-
cisément cle sa Faculté des lettres;
maisils proposent un programme
interdisciplinaire  comprenant
notamment du droit et de I'éco-
nomie. Auteurs de cette innova-
tion européenne sinon mondiale
qu'ils ont développée ensemble,
deux historiens de lart, Tristan
Weddiger, 41 ans, professeur i la
Faculté des lettres de Zurich, et
Nicolas Galley, 35 ans, chargé de
cours a celle de Fribourg. Le but:
former des spécialistes en lien di-
rect avec la pratique.

Nicolas Galley, chargé de cours
a 'Université de Fribourg.

Un des deux historiens de l'art qui
ontmis au point la nouvelle filiére.

«Nos raisons sont évidentes, ex-
plique Nicolas Galley, directeur de
cette nouvelle formation. Les his-
toriens de lart disposent d'un
choix de débouchés trés étroit; les
musées offrent quelques postes,
mais rares; dlailleurs, des études
post-grade en muséologie com-
mencent a é&tre proposées en
Suisse. En revanche, il existe une
demande dans le marché de lart,
actuellement en plein essor, sauf
que les jeunes diplémés ignorent
tout de cet univers pour lequel les
connaissances académiques ne
suffisent pas. Jusqu'ici, il nexis-
tait d’autre choix que d’apprendre
les métiers du marché de lart sur

le tas. Ou auprés des deux multi-
nationales des ventes aux enche-
res qui dispensent l'une et l'autre
une formation en «Art business»,
Christie’s Education d Londres et
New York, le Sotheby’s Institute of
Art, a Londres, New York et Singa-
pour.

Il faudra débourser 28000
francs pour obtenir I'Executive
Master de I'Université de Zurich.
«Les cours que nous proposons re-
viendront relativement chers, re-

connait Nicolas Galley. Mais notre
programme, ambitieux, prévoit
des intervenants du monde en-
tier, qu'ils viennent de lunivers
académique ou de la pratique.»
Sélectionnés sur dossier et aprés
entretien, les futurs étudiants, une
trentaine par volée au maximum,
doivent posséder une formation
universitaire ou équivalente, ou
faire état d'une expérience profes-
sionnelle. Trois types de candidats
se profilent: ceux qui, dé&ja enga-

gés dans le commerce de 'art, veu-
lent se perfectionner; les jeunes
dipldmés qui désirent se spéciali-

ser dans ce domaine; les person- -

nes déjaen contactindirectavecle
marché, avocats ou profession-
nels de la banque, par exemple,
qui décident de se reconvertir.
Concentrés sur les vendredi et sa-
medi et donc compatibles avec
une activité, les cours sont donnés
«dans la langue du métier», c’est-
a-dire en anglais. «<Nous espérons

des étudiants en provenance de
toute la Suisse et aussi de I'étran-
gern, précise Nicolas Galley qui
souligne l'importance décisive
des réseaux internationaux dans
une pratique qui sexerce
aujourd’hui d I'échelle mondiale.,
«Notre programme met forte-
ment l'accent sur la création de
plates-formes d'échanges. Nous
avons prévu des cours pendant les
grandes foires et nous organisons
des ateliers a Art Basel ainsiqu'dla
TEFAF de Maastricht.»

Les nouvelles
générations

de collectionneurs se
déplacent volontiers,
vers I'Orient ou lASIe

Lobjectif central la formation
zurichoise, Nicolas Galley le ré-
sume  ainsi:  «Lart-connais-
seurship», expression intraduisi-
ble, conjugue lexpertise et la
connaissance trés matérielle de
lobjet, la capacité d'évaluer les
ceuvres d'art en tant que telles
comme celle de détecter les faux a
l'aide d'outils tels que la chimie.
Pour les futurs diplomés de cet
«Executive Mastern, il sagira de
comprendre la relation entre ar-
tistes et commerce des ceuvres a
travers le temps, notamment a la
Renaissance et surtout aux XIXe et
XXe siécles. Au fonctionnement
du marché de l'art a travers I'his-
toire s'ajoutera le droit qui le ré-
glemente. Le marketing (com-
ment promouyoir, un artiste, par
exemple), la connaissance de
I'édition spécialisée, le manage-
ment (d'une galerie, dune maison
de ventes): autant d'aspects im-
portants de cet enseignement lar-
gement orienté vers la pratique.
Pour lequel il sera fait appel & des
experts et & des spécialistes de re-
nom. Plusieurs acteurs presti-
gieux du marché ont accepté de
figurer parmi les enseignants. Ils
n'ignorent pas que leur secteur,
pour dynamique qu'il soit, reste
soumis a une vive concurrence. Et
les nouvelles générations de col-
lectionneurs se déplacent volon-
tiers vers le Moyen-Orient et I'Asie
notamment. La compétitivité du
marché suisse passe pour une
bonne part par un renforcement
dela qualité des services qu'il pro-
pose en termes de connaissances,
d’expertise et de réseaux.
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